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流量来了！
多个“小赛道”夺冠

“花生大掌柜”在园区内有生产
车间，车间里有不少工人正在有条不
紊地操作设备，进行炒制、分装、打
包、运输等各道工序。在车间的墙
上，贴着“花生大掌柜”最新的抖音带
货“战绩”：“炒货类第一名”“花生类
第一名”……

“现在在抖音上搜索花生，推荐
的第一名就是‘花生大掌柜’。”丁方
媛说，他们实实在在感受到了流量带
来的巨大力量。销售额从入驻园区
之初的每天3万元，短短几个月发展
到如今的每天 50 万元，“花生大掌
柜”日销量猛增，按照现有销量计算，
年销售额有望突破 1 亿元。为应对
猛增的销售量，该公司正在联系更多
原料供应方。过去他们主要从东昌
府区梁水镇和莘县王奉镇采购花生，
现在两地的产量已经无法满足需求。

“我们搞农业电商主要是想让乡
亲们付出的汗水能有更多回报，现在
终于有能力实现自己的目标，打心里
觉得高兴。”丁方媛夫妇起初经营一
家食品商贸企业，对农产品生产、加
工等各个环节的利润率了然于胸，他
们在事业小成后，一直想帮助家乡农
户增加收入，于是就进入了电商领
域。

“现在‘花生大掌柜’有自己的生
产线、品牌，原料采购能力已经能够
覆盖全市的花生产量。很多农业专
业合作社已经从丁方媛的企业发展
中受益。”“花生大掌柜”的另一投资
方泰禾农业发展有限公司（以下简称
泰禾农业）负责人王晓强介绍，东昌
府区鸿和宝丰合作社作为核心供应
商随“花生大掌柜”一同成长，目前已
经有 1 万余亩（1 亩约合 666.7 平方
米）花生的种植能力，涉及种植户
1700余户，从业人员过万人，年供应
花生可达到4000余吨。

本报记者 苑莘

虽然当天没有开播计划，但7月19日下午，“花生大掌柜”主播丁方媛还是来
到了聊城市农村电商产业园。处理手头的发货订单已经让丁方媛夫妇忙到不可
开交，“现在没办法天天直播，我们的产能供不上，只能隔一天播一次”。

“花生大掌柜”是丁方媛所在直播间的名字。这个直播间最近“红到发紫”，
每天可以卖出价值50万元的各类花生。“‘花生大掌柜’现在是全聊城影响力较
大的带货账号，我们的产品可以说是供不应求。”丁方媛说，他们刚刚紧急采购了
一批设备，以缓解现在的工作强度。

突破瓶颈
电商孵化“质变”的逻辑

泰禾农业是将“花生大掌柜”引入园
区，并将其打造成为五香花生等细分品类
冠军、拿到巨大流量的关键力量。

“刚到园区时，园区在生产车间、办公
条件、快递发货等方面都提供了很多便利，
让我们可以专心致志推动直播电商发展。”
丁方媛说。但这些因素并不是“花生大掌
柜”成功的关键。

“关键是直播电商发展的底层逻辑，这
是我们提供给入驻电商企业的最大支持。”
王晓强说，直播电商的成功在于流量，发展
也在于流量。为了帮助“花生大掌柜”提升
流量，突破原有的日均带货3万元瓶颈，园
区开出了一系列扶持措施：

制定突破的路线图，选择合适的细分
品类，争取尽早拿下细分品类“冠军”。

推出带货“矩阵”，促成“花生大掌柜”
与两千余名带货主播合作，将“引流”文章
做扎实。

流量突破瓶颈后，引导企业完善品牌
建设、丰富产品线，巩固好“细分顶流”定
位。

……
一套“组合拳”下来，“花生大掌柜”只

用了三个月时间就完成了“量变”到“质变”
的过程！

丁方媛清晰地记得那个“质变”的重要
时刻：“6月21日晚上的例行直播前，一位
合作主播的一条视频突然火了，给我的直
播间引入了超多流量。一个多小时的直播
里卖出了几十万元的产品。”

能否复制？
园区力推更多“大掌柜”

“成了”之后的“花生大掌柜”，按照
宣传聊城、帮助群众致富的初心，邀请临
清白仁非物质文化遗产技艺传承人宋益
景加入，正努力向外界推介“白仁”这一
聊城特色农产品。

临清白仁是我市传统名吃，虽然品
牌最早可以追溯到清代，但产量和销量
一直不大。从今年3月开始，“花生大掌
柜”利用抖音直播的方式销售白仁，仅用
了15天就做到了平台第一名，完成了近
50万包的销售额，这是过去一个企业近
两年的销售体量。

这种农产品电商发展带来的经济效
益、社会效益双丰收模式，能否复制应用
到其他农产品上？泰禾农业给出了肯定
的答复。

在“花生大掌柜”生产车间的旁边，是
花卉主播“谷哥悟桩”的车间和直播间。
这个直播间专营多肉植物“金枝玉叶”，一
株株青翠欲滴的“金枝玉叶”在直播间灯
光照耀下分外醒目。王晓强介绍，这个直
播间也已经做到细分品类第一名。

王晓强说，“花生大掌柜”突围成功
后，泰禾农业接到了很多来访诉求，希望

“取经”或者加入园区。泰禾农业计划从
中选择既有源头生产能力，又有一定直
播电商从业基础的企业，达成合作后，逐
个突破。

“在此之后，将众多主播组成自有的
传播矩阵，形成强大的引流力量，实现整
个园区的突破。”王晓强介绍，泰禾农业
将总结“花生大掌柜”的经验，打造多个
年销售额过亿元的农产品“大掌柜”，让

“电商真正成为农业发展的带动力，成为
群众致富的新途径”。

丁方媛在“花生大掌柜”直播间带货。受访者供图

丁方媛在直播间介绍产品丁方媛在直播间介绍产品。。受访者供图受访者供图

丁方媛在库房向记者介绍产品的新包装丁方媛在库房向记者介绍产品的新包装。。
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