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本报讯（文/图 刘亚杰）春风和
煦，暖阳高照。2月7日下午，在金鼎
商厦南广场，百大金鼎新能源汽车
城为3位比亚迪新能源汽车车主举
行了隆重的交车仪式。带着鲜花、
礼品，伴随着掌声，3 位车主缓缓把
爱车开出汽车城。

“感觉很幸福。”车主李女士表
示，没想到会有这么隆重的交车仪
式，汽车城工作人员送来的祝福让
她非常感动。

“买车不用东奔西走，汽车城能
提供一条龙服务，我们不仅大大节
省了时间，还得到了实实在在的优
惠。”7日下午，车主许女士欣喜地表
示，百大金鼎新能源汽车城地理位
置优越，可以实现消费者就近购车
的愿望，而且从车型和购车政策上
都能让消费者满意。

“比亚迪海洋网自进驻百大金
鼎新能源汽车城以来，以优良的品

质，智能、舒适的出行享受、安全的
驾乘体验赢得了大量顾客的喜爱。”
比亚迪海洋网市场总监丁爱攀表

示，长期以来，比亚迪新能源汽车以
时尚的造型、实惠的价格、丰富的配
置为年轻消费者所青睐。在2023年

新车集中上市季，相信比亚迪新能
源汽车能为消费者提供更多选择，
在汽车市场中大放光彩。

“消费者在这里不仅能够选购
到心仪的车型，还能享受到一流的
服务，满足对未来生活的向往。”百
大百货事业部行政总监李桂华说，
生活需要仪式感，每一次交车仪式
前，汽车城都会精心准备，助力消费
者开启美好生活。

“2022年以来，百大金鼎新能源
汽车城通过汽车展销会、婚博会等
新形式，让传统商业综合体持续焕
发活力，逐渐赢得了消费者的认
可。”李桂华表示，百大金鼎新能源
汽车城为汽车供需双方提供了全新
的平台和一流的环境，越来越具有
影响力。今年，汽车城将进一步提
升综合服务能力，创新服务形式，优
惠不停，展会不断，让汽车消费点燃
传统商业活力。
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百大购物卡也可以买车啦！

本报讯（刘亚杰） 2 月 7 日，笔者从
百大金鼎新能源汽车城了解到，为满足
消费者的购车需求，日前百大金鼎·通商
汽车超市推出了购物卡购车系列活动，
消费者用百货大楼购物卡购车可享受
5000 元抵 1 万元，1 万元抵 2 万元的优
惠。

“通商汽车隶属于通商元金融控股
集团，是鲁西最大的全品牌综合性汽车
展厅。通商汽车在全国拥有中大型中转
库 20 余座，能同时存放上万辆车，满足
不同客户的需求。”李桂华说，百货大楼
和通商汽车进行战略合作，也是因为其
拥有雄厚的实力和丰富的汽车资源，可
以满足消费者的一站式购车需求。

“消费者在百大金鼎新能源汽车城
购车，不仅省钱，而且省时、省心。”李桂
华说，价格一降到底，提供专业化的服
务，能解决消费者在购车过程中遇到的
一切问题；正规渠道，三包保障，消费者
完全可以放心购车。

文/图 刘亚杰

“截至目前，百大金鼎新能源
汽车城已经和通商汽车、比亚迪
海洋网、创维汽车、雷丁汽车、威
马汽车、奇瑞汽车6大汽车经销商
达成了战略合作协议，不同类型
的汽车可以满足消费者的各种需
求。”2月7日下午，在金鼎商厦负
一层新能源汽车城，百大百货事
业部行政总监李桂华向笔者介
绍，未来，百大金鼎将把负二层地
下停车场的停车位增加至61个，
把机房、闲置区域以及2000余平
方米的地下仓库改造成电子智能
停车场，并扩建高端专业洗车生
活馆、科技大课堂VIP室和500平
方米的试驾场馆等，打造市区核
心商圈颇具规模和品牌影响力的
专业化新能源汽车“城市展厅”。

百大金鼎新能源汽车城地理
位置优越，被消费者称为家门口
的“汽车超市”。笔者了解到，汽
车城自去年开业以来，以汽车为
媒介不断嫁接各类优质资源，使
传统商场越来越有人气。

推行“超市化”经营模式。百
大金鼎新能源汽车城创新推行

“超市化”经营模式，对接众多实

力雄厚的汽车经销商，一个展厅
就可货比三家，把实实在在的优
惠摆在消费者面前。

具有良好的口碑。百货大楼
作为本土企业，已有四十余年的
历史，其“诚实守信、以德为本”的
经营理念和“一切为了顾客”的服
务理念深入员工心中，树立了重
合同、讲诚信的良好形象，拥有良
好的口碑。

推行多样化服务。日前，百
货大楼和知名汽车经销商通商汽
车开启了战略合作，服务更加多
样化。消费者在金鼎·通商新能
源汽车超市购买汽车，可享受全
国联保服务，该超市还能提供一
站式全方位金融方案，避免消费
者买车时遇到种种“套路”。

“我们对消费者的
授信相对比较宽松。”百
大金鼎·通商新能源
汽车超市总经理
李强表示，多样
化的征信服务
可以使消费者
购车时更加便
捷，基本上可以
实现持一张身
份证就能

把车开回家。
如今，金鼎·通商新能源汽车

超市不仅卖车，还提供汽车行业的
全链条式服务：高、中、低端5—50
座各品牌汽车租赁（日租、月租、年
租）服务；网约车运营业务，与国企
网约车平台首汽约车、东风出行，
以及中国城际专线的领跑者——
呼我出行共同成立聊城和各县
（市、区）分公司，提供城区和城际
相结合，24小时“门对门”，安全、舒
适、便捷的网约车服务。

“商场通过举行新能源汽车
展销活动，打造消费新场景，吸引
消费者，新能源汽车‘开’进核心
商圈，借助商圈优势引来流量和
成交量，双方合作实现了共赢。”
李桂华说。

“持一张身份证就能把车开回家”
——百大金鼎新能源汽车城便民服务能力再提升
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