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文/图 本报记者 孙文辉

近日，随着 2025 年汽车以旧换
新政策的及时落地，叠加门店优惠活
动，聊城多家汽车销售门店迎来销售
小高潮。专家分析，2025年汽车消费
市场或将出现两极分化，价格战在所
难免，但消费者对汽车性能的关注依
然是重中之重。

政策接续为市场赋能

2月24日，聊城交运集团汽车销
售服务中心展厅内人头攒动，不少消
费者在咨询汽车置换更新补贴政
策。销售人员介绍，自政策发布以
来，前来咨询和办理置换业务的消费
者明显增多。

根据有关政策，2025年聊城市对
个人消费者转让登记在本人名下的
旧乘用车并购买新能源或燃油乘用

车新车的，给予一次性定额补贴。具
体标准为：购买燃油车，购车价格 8
万元（含）以下的每辆补贴 3000 元，
价格 8 万元（不含）至 20 万元（含）的
每辆补贴 8000 元，价格 20 万元（不
含）以上的每辆补贴 12000 元；购买
新能源车，购车价格8万元（含）以下
的每辆补贴 4000 元，价格 8 万元（不
含）至20万元（含）的每辆补贴10000
元，价格 20 万元（不含）以上的每辆
补贴 15000 元。购置价格以机动车
销售统一发票中的价税合计数为准。

数据显示，春节后开工以来，聊
城多家汽车销售门店的客流量和订
单量均显著提升，其中以旧换新的比
例超过50%。

消费者热情高涨
车企迎来“开门红”

政策的落地直接激发了消费者

的购车热情。市民张先生表示，自己
有一辆开了 10 年的燃油车，原本计
划再开几年，但看到置换补贴政策
后，果断选择置换一辆新能源车。“补
贴力度很大，算下来能省 1 万多元，
而且新能源车用车成本更低，很划
算。”

在政策利好的推动下，聊城多家
车企迎来了“开门红”。一汽大众聊
城 4S 店负责人介绍，春节后开工以
来，门店日均客流量同比增长 30%，
订单量也大幅提升。此外，比亚迪、
广汽本田等品牌也推出了叠加优惠
活动，部分车型最高优惠达 2 万元，
进一步刺激了消费者的购车意愿。

绿色消费理念深入人心
新能源车成市场主流

随着环保意识的增强和政策的
引导，绿色消费理念在聊城汽车市场

深入人心。新能源车凭借其环保、节
能的优势，逐渐成为市场主流。聊城
市民李女士表示：“现在新能源车技
术越来越成熟，充电设施也越来越完
善，加上政策补贴，既实惠又环保。”

销售人员表示，售价 10 万至 20
万元的新能源车型最受青睐，“补贴
后价格实惠，且使用成本更低，消费
者倾向选择新能源车”。

2025 年汽车以旧换新政策的实
施 ，为 聊 城 汽 车 市 场 注 入 了 新 活
力。在政策补贴和车企优惠的双
重推动下，消费者的换车需求得到
释 放 ，新 能 源 车 的 吸 引 力 显 著 提
升。对于普通家庭来说，这是一次
换车的好机会，随着政策的持续落
地和市场的逐步回暖，聊城汽车消
费市场有望保持稳中向好的发展
态势。

政策红利助力汽车消费升级

聊城汽车销售迎来“开门红”

市民在4s店看车 4s店工作人员在为市民介绍车辆


