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2021年 12月31日，
在山东龙普太阳能股份有
限公司生产车间内，工作
人员对太阳能水箱进行加
工处理。

近年来，山东龙普太
阳能股份有限公司在国内
市场的销售持续保持增长
态势。目前，该公司壁挂
式太阳能热水器的全国市
场占有率达25%，并在清
洁能源采暖专用储热缓冲
水箱等多项细分市场具有
较强的竞争力。

■ 本报记者 许金松

本报讯 （记者 薛蓓蓓 通讯员
程崴威） 壮大电商队伍，带动产业发
展；培养实用人才，增强发展后劲……
近年来，开发区紧盯乡村人才振兴发
展目标，重点打造电商人才队伍，助力
乡村振兴。

开发区积极建设区、乡、村三级农
村电商服务体系，设立农村电商服务
站点 17 个，为农村发展提供电商知识
培训、产业培育、政策对接等服务，培
育申报省级电商示范村4个；以聊城电
子商务产业园等园区为载体，吸引电
商企业近千家，带动农业养殖、种植、

包装加工、钢管等产业迅速发展。
以农业种植和养殖为主，该区积

极开展农业实用技术培训，2021 年举
办农业实用技术培训班3期，培训农业
技术员160余人。

开发区启动村级后备干部“U40优
选计划”，重点从外出务工经商返乡人
员、创业大学生、退役军人、致富能手等
人员中，筛选培养63名40周岁以下优
秀青年后备干部，有计划地选派村级后
备干部到先进地区先进村挂职锻炼 3
个月，帮助后备干部快速进入角色。

开发区强化人才支撑
赋能乡村振兴

本报讯（记者 尹腾淑）“在临清
农商银行的支持下，我养殖的规模越
来越大，现在有1万余只鸽子，每年仅
靠鸽子蛋收入就达十万多元。”2021年
12月24日，临清市松林镇张庄村村民
侯东海说。

侯东海从 2018 年开始从事养殖
业，前期由于不懂技术加上缺乏资
金，规模和产量一直无法取得实质性
突破。“别看鸽子不大，养殖要求可高
了，鸽舍脏了不下蛋、不吃饲料，当时
很多技术不懂，吃了不少亏，再加上
资金紧缺，差点就干不成了。”侯东海
回忆道。

当时正值临清农商银行松林支行
的工作人员在张庄村开展整村授信，

侯东海抱着试试看的态度登记了相关
信息，没想到第二天工作人员来到他
的鸽舍进行现场考察。经过综合评
定，临清农商银行向其授信 10 万元。
有了资金扶持，侯东海信心满满，不懂
技术的他外出学习，对鸽舍进行改造
并严格抓好防疫，他的养殖事业也慢
慢有了起色。

扶持侯东海养鸽事业发展，只是
临清农商银行支持特色种养殖产业的
一个缩影。作为地方农村金融机构，
临清农商银行坚持立足“三农”、服务

“三农”，全力加大对种养大户、农民专
业合作社、致富带头人的支持力度，促
进了农村产业化发展和农民增产增
收。

临清金融“活水”润泽特色产业

■ 本报记者 苑莘

直径1200毫米曾是管材制造的世
界纪录，但从2014年开始，阳谷东信塑
胶已陆续攻克直径1400毫米、1600毫
米、1800毫米、2000毫米等多个口径规
格的管材制造工艺难题。今年，该公
司将再次发布新型供水管道产品，填
补市场空白。

东信塑胶并非一直走“专精特新”
之路。2020 年之前的几年里，由于企
业的“拳头”产品——大口径聚氯乙烯
管材存在运输成本高、难度大等，该公
司面临开拓外地市场难的问题。为
此，东信塑胶曾开辟多条业务线，涉足
多个领域，但由于种种原因先后“落
败”，导致企业主营业务面临较大资金
压力。

“撒芝麻盐”不如“攥指成拳”。过去
的两年时间里，东信塑胶按照国家以“专
精特新”引领科技型中小企业发展的相关

思路，“壮士断腕”，陆续砍掉其他业务线，
将全部精力投入到主营业务上。

该公司一方面持续加大科研投入
力度，建立由重庆大学、聊城大学、郑
州大学等高校的专家组成的山东东信
管道科技研究院，并由长江学者胡少
伟教授任院长，打造了国内专业研究
输水管道的最强实力团队。通过加大
科研投入，该公司陆续编修了《埋地排
水用硬聚氯乙烯（PVC-U）结构壁管
道系统第3部分轴向中空壁管材》等多
项国家标准。

另一方面，该公司积极与外地企
业开展合作，通过技术输出的方式搭
建了移动式生产线。目前，东信塑胶
的聚氯乙烯工业管、给水管、塑料检查
井等产品已具有规模制造实力，其“狩
猎人”品牌在行业具有很高的品牌影
响力，是塑料管专业细分行业的引领
者。

“按照‘专精’的发展思路，我们

公 司 已 经 成 功 从‘ 泥 淖 ’中 走 出 ，
2021 年 8 月实现了扭亏为盈。产品
在成都天府机场管网项目，深圳及
大湾区排水管网项目，河北张家口
排水管网项目，山东、河南等城市给

排水管道工程中大量应用。”该公司
负责人王全龙介绍，未来公司将在
专 业 细 分 给 排 水 管 道 领 域 持 续 创
新，为我国打造百年地下管网提供
技术保障。

变“撒芝麻盐”为“攥指成拳”
——东信塑胶连破世界纪录的背后

本报讯（记者 尹腾淑）“要不是
润昌农商银行的贷款支持，我的事业
发展不会这么顺利。”近日，冠县科幼
教育集团负责人曲宾宾说。

为支持和满足妇女创新创业资金
需求，冠县润昌农商银行联合冠县妇
联创新服务举措，联合打造“巾帼+银
行”服务模式，推出专属产品，畅通办
贷渠道，切实为广大创业妇女解决“融
资难”“融资贵”的难题，助力巾帼创业
者走上“致富路”。

金融支持重在精准直达。冠县润
昌农商银行联合冠县妇联专门针对创
业妇女及“美丽庭院女性持家人”推出
了“巾帼创业贷”“巾帼双优贷”“鲁担
巾帼贷”“巾帼最美贷”“巾帼美村贷”
等特色信贷产品，全方位满足广大妇
女创业、创新、消费等金融需求。同
时，该行实行“一次核贷、余额控制、循
环使用、利率优惠”，为广大创业女性
减费让利，降低客户融资成本，解决了
妇女创业者的融资难题。

冠县专属信贷产品
助力妇女创业创新

在经济体系中，“专精特新”企
业有其独特性。规模虽小，但在产
业链中不可替代；领域虽细，但在价
值链上居于上游。

近年来，我市积极引导中小企
业走专业化、精细化、特色化、新颖
化发展之路，增强企业的自主创新
能力和核心竞争力。越来越多的高
附加值、高技术含量的“专精特新”
类企业正凭借细分领域的创新突
围，成为我市工业经济高质量发展
的重要抓手和关键力量。

但我们也要看到，中小企业抵

御风险能力较弱，“专精特新”中小
企业需要长期培育。如何才能让

“专精特新”企业健康成长，需要相
关部门在企业发展过程中制定出精
准的培育方案，拿出更加务实的培
育举措。每个企业发展阶段不同，
企业存在的问题也不相同。因此，
在做好普惠政策支持的同时，相关
部门要制定服务清单，做到一企一
策，精准培育，真正解决“专精特新”
中小企业面临的成长难题，让更多
优质企业脱颖而出，为聊城高质量
发展注入源源不断的内生动力。
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