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本报讯（记者 张目伦 通讯员 牛彦国）2月24日，在位于莘县魏庄镇
的山东青禾农业发展有限公司智能化育苗车间里，工人们正有条不紊地进
行嫁接、喷灌、移栽。这个占地200亩的高标准智能温室项目，已建成19座日
光温室、3座智能联栋温室、10座水肥一体化拱棚，滚轮式苗床、智能航喷、精
量点种机等设备一应俱全。

近年来，魏庄镇发挥党支部“头雁领航”作用，推动成立多家果蔬合作
社，整合土地、资金与资源，逐步打破“单打独斗”的传统种植模式，实现了
村集体经济与村民收入“双增收”。青禾农业以市场化手段激活土地价值，
成为“联农带农”的典范。

“我们不仅带动了150多人就业，还连续5年免费为周边农户提供种植
技术、病虫害防治、产品销售一条龙服务，辐射群众近万人。”青禾农业总经
理李树青语气坚定而自豪。截至目前，高标准智能温室项目累计实现收益
115万元。

如今，魏庄镇已聚集育苗企业90余家，年育苗量超10亿株，设施农业大
棚达43000亩，年产量3.6亿公斤。冰激凌甜瓜、网纹蜜瓜、小糖丸西瓜等新
品种深受市场欢迎，“三品一标”认证农产品达20余个，品牌影响力和市场竞
争力持续增强。

魏庄镇

探索“联农带农”共富新路

本报讯 （文/图 史守侠 潘东昊 侯金
换）随着马年春节消费市场全面升温，我市
区域公用品牌“聊·胜一筹！”系列优质产品
迎来销售高峰。从城区商超到乡镇集市，从
线下门店到线上直播间，品牌旗下各类特色
农产品、精品礼盒、风味美食持续走俏，销量
节节攀升，成为今年春节年货市场上辨识度
高、口碑过硬、竞争力强的主流选择，用实实
在在的热销成绩，书写了区域公用品牌赋能
产业、惠及民生的生动篇章。

作为聊城农产品的金字招牌，“聊·胜一
筹！”整合莘县蔬菜、东昌府魏氏熏鸡、茌平
圆铃大枣、东阿阿胶制品、冠县灵芝、正信
调味品、恒昌香油等县域特色好物，形成

“公用品牌+特色单品+精品礼盒”矩阵，覆
盖生鲜食材、健康食品、调味粮油、年货礼
盒全场景，精准匹配团圆家宴、礼赠亲友、
居家囤货等多元需求。节日消费数据显
示，今年春节期间，“聊·胜一筹！”系列产品

整体销量同比实现大幅增长，其中，精品礼
盒、熟食酒水、滋补养生类产品涨幅最为明
显。魏氏熏鸡、驴肉制品、灵芝酒、香油麻
汁、果蔬礼盒等传统爆款持续热销。不少
经销商表示，今年“聊·胜一筹！”产品上架
即热销，回购率高、口碑传播快，充分展现
出区域公用品牌强大的市场号召力。

为进一步繁荣节日消费市场、释放新春
消费潜力，丰富全市人民的年货选购渠道，
春节前，我市精心策划、统筹组织，举办“聊·
胜一筹！”相关展销活动，通过搭建优质农产
品展销平台、整合线上线下消费场景、推出
惠民让利促销举措，全面营造喜庆祥和、热
闹红火的节日消费氛围，切实满足广大市民
一站式、高品质、多样化的年货采购需求，以
品牌好物激活节日市场，以优质供给刺激消
费升温，为春节消费市场持续回暖向好注入
强劲动力。春节前夕，“聊·胜一筹！”携旗下
全品类精致农品参加北京年货节，在聊城市

人民广场举办“聊·胜一筹！”年货大集，同时
开展精品馆展销、直播专场等活动，线下门
店与商超专区陈列醒目，线上平台开通年货
直达通道。前来选购的市民纷纷表示，“聊·
胜一筹！”已经成为大家心中放心、地道、实

惠的代名词。无论是自家过年餐桌，还是走
亲访友送礼，选择“聊·胜一筹！”产品，既吃
得安心健康，又能感受到浓郁的家乡味道。
越来越多的消费者从认可产品到认可品牌，
再到主动传播推荐，形成了良性循环的消费
生态。

近年来，我市持续加大对“聊·胜一筹！”
区域公用品牌的培育、推广与保护力度，通
过全域资源整合、全链条标准引领、全方位
渠道拓展、全媒体宣传赋能，持续提升品牌
影响力与市场竞争力，推动一大批聊城优质
农产品从小规模生产走向全国大市场，从地
方特色产品成长为享誉内外的知名品牌，有
效实现了农业提质增效、农民稳定增收、农
村全面发展。

此次春节消费市场的火热表现，既是品
牌强农、市场赋能的生动实践，也充分彰显
出我市本地优质农产品正加快从“好产品”
向“好品牌”深度转化的强劲态势。依托黄

河与运河两河交汇孕育的沃土优势，“聊·胜
一筹！”始终坚持以节造势、以质取胜，不断
创新销售模式、拓宽销售渠道、丰富产品形
态，在全面激活春节消费市场潜力的同时，
有力带动农户增收致富与农业产业提档升
级，为全面推进乡村振兴、加快农业农村现
代化注入源源不断的强劲动能。

随着新春消费市场持续升温，“聊·胜一
筹！”系列产品全力保障市场供应、提升服务
品质，把地道聊城好味送往千家万户，让本
土优质好物在新春消费市场持续绽放光彩、
赢得口碑。今后，“聊·胜一筹！”将继续坚守
品质初心，不断丰富产品品类、优化消费体
验、拓展销售市场，以更优质的产品、更完善
的服务、更响亮的品牌，满足广大消费者日
益升级的需求，让聊城好产品走进千家万
户，让“聊·胜一筹！”品牌在全国市场绽放更
加耀眼的光芒，为全面推进乡村振兴、加快
建设农业强市贡献更大力量。

马年年味浓 好物销售旺

“聊·胜一筹！”系列产品春节热销

■ 本 报 记 者 张目伦
本报通讯员 滕晓静

春节假期，漫步在东昌府区广平
镇，时光的厚重感扑面而来。新出土
的龙山文化陶片，诉说着四五千年前
的先民故事；不远处，清康熙年间所立
的“重丘”碑，默默印证着春秋诸侯在
此会盟的往事；而张家楼抗日英雄纪
念馆墙壁上的弹痕与照片，又将人拉
回那段烽火连天的红色岁月。

这里历史深厚，却也一度沉寂。
如何让沉睡的文化资源“活”起来，转
化为驱动发展的硬实力？一项名为

“文化提振十策”的系统工程，在这片
土地上全面铺开。

从“软实力”到“硬支撑”的破题

“核心是让无形的文化，变成可衡
量、可落地、可惠及全镇的发展动能。”

广平镇党委宣传委员王俏道出了初
衷。这绝非一句口号。2025年，广平
镇党委将“文化提振十策”确立为核心
工作，由书记、镇长统筹抓，科级干部
及职能部门专项抓，形成周调度、月总
结的推进机制。

一场对文化家底的“大摸底”率先
启动。工作人员钻档案、查族谱、勘古
迹，开展寻古书、寻古迹、寻古谱活
动。目前已收集古书7本、家谱15本，
初步完成《巍巍广平五千年》初稿及村
志编撰，尘封的历史被逐一擦亮。

“八景九品”点染古今融合新画卷

摸清家底后，该如何“变现”？广
平镇给出了“文旅融合”的生动注脚。

当地打造的“八景胜境”，并非简单
罗列景点，而是对自然与人文精华的提
炼与升华。从见证春秋会盟的重丘遗
址公园，到铭记334位烈士的张家楼英

雄纪念馆；从抗战指挥部所在的“五桐
抱井”，到聊城首个国有林场“广平林
场”；从龙山文化延续至汉的梁庄遗址，
到将星闪耀的“英雄岭”；从流淌着无数
传说的漯河故道，到文脉绵延的“古寨
书院”……八景如珍珠串联，勾勒出广
平独一无二的文化旅游廊道。

文化赋能产业，“九品”脱颖而
出。广平镇打破笼统归类，精细梳理
出九大类本土好物：非遗手工编织、颜
庄手工豆腐皮、马家糟鱼、华宝肉鸽、
张家楼石磨面粉……这些带着泥土芬
芳与匠人温度的“广平好物”，正通过
品牌包装，走向更广阔的市场。

构建“文化+”多元发展格局

振兴的关键在于人。广平镇创新
机制，让干部群众从“旁观者”变为“主
人翁”。推出七彩宣传方式，将红、橙、
黄、绿、青、蓝、紫七色分别对应党建、治

理、经济、生态、创新、法治、文化七大主
题，通过短视频、主题宣讲等多元方式，
让政策与故事“飞入寻常百姓家”。

如今，成效已悄然显现。古寨书
院里书声琅琅，重丘文化广场上舞步
欢快；林场湿地鸟鸣啾啾，英雄岭前松
柏常青。群众在参与文化资源梳理、
产业发展中找到了增收新路，“文化+”
的多元发展格局正在形成。

“这只是第一步。”广平镇党委副
书记王宗峰表示，该镇将建立常态化
评估机制，邀请群众和专家“打分”，动
态优化“十策”，并深化文化与产业、民
生、治理的融合场景。

从深挖历史根脉到赋能当代发
展，广平镇正以“十策”为笔，饱蘸文化
浓墨，在乡村振兴的画卷上，绘就一幅
既有厚重内涵、又有亮丽颜值的崭新
图景。

把文化家底变成振兴底气
——广平镇探索文化赋能发展新路径

本报讯（记者 刘晓伟 通讯员 蒋佳莹）曾经是山林间的精灵，如今成
为带动一方增收的“招财鹿”。在开发区北城街道，梅花鹿养殖正从单一养
殖向全产业链转型，为乡村振兴蹚出一条特色新路。

2月24日，北城街道的梅花鹿养殖场内，120余头梅花鹿或悠闲踱步，或
低头进食。负责人马建波正忙着用玉米秸秆饲喂鹿群，动作娴熟。他介绍，
梅花鹿适应性强，以玉米秸秆、花生秧等粗饲料为主，饲养成本相对可控，为
规模化养殖奠定了基础。

马建波算了一笔账：“鹿茸每年5月开割，到8月能收两茬，品质好的鹿
茸每斤能卖到2000元左右。”但他不满足于只做初级产品提供者，主动延伸
产业链条，开发出鹿茸血酒、精分割鹿肉等产品，并在城区开设了专卖店，形
成“养殖场生产+门店销售”模式。如今，养殖场加上门店销售，年效益达120
万元，比单纯养殖翻了好几倍。

马建波计划通过“统一指导、回收包销”等方式，带动周边农户利用庭院
发展梅花鹿养殖，让这一特色产业惠及更多乡亲。

养殖场的壮大离不开政府扶持。北城街道在了解到马建波场地受限的
困难后，主动对接服务，协助完成新场地选址和手续办理，为产业升级扫清
障碍。

北城街道

特色养殖助农增收

本报讯（记者 白文斌） 春节刚
过，鲁西大地寒意未消，广袤的麦田里
却已涌动起春耕备耕的热潮。在冠
县，一场围绕农资与服务的“春风行
动”悄然展开，将实惠与便利送到了千
家万户的田间地头。

“往年这时候，为买化肥农药，得
骑着三轮车跑好几个地方，比价格、看
质量。”2 月 20 日，桑阿镇李菜庄村农
户宋占峰在村内的综合服务社购买了
一批化肥，“现在好了，供销社直接从
厂里发货，价格透明便宜，质量有保

障，真省心！”冠县供销社通过提前走
访全县18个镇街，精准摸排需求，以合
作社为单位统一统计，依托村级综合
服务社，搭建起直达农户的供应网
络。宋占峰算了一笔账，每吨农资能
节省约200元。这背后，是供销系统推
动网络下沉、服务前移，真正变身成为
村民家门口的“放心农资柜”。

为彻底打通为农服务的“最后一
米”，冠县以鲁供农服鲁西公司、民丰
公司为支点，着力打造“一点多能、一
网多用”的农业综合服务平台。这意

味着，农民在这里不仅能买到平价优
质的种子、化肥、农药，更能享受到测
土配方施肥、农机具租赁、病虫害统防
统治等一系列“田保姆”式的社会化服
务。原有的供销服务体系正在实现从
单纯“卖产品”向深度“卖服务”的转型
升级，为现代农业注入新动能。

围绕打造“鲁西大粮仓”的战略目
标，冠县将农资保供稳价作为核心使
命。冠县农业农村局党组书记、局长
薛涛介绍，通过“淡储旺供”机制，目前
已足额落实种子1560吨、化肥1.85万

吨、农药500吨、农膜842吨，确保农民
“买得到、买得省”。与此同时，全县30
余名农技人员分片包干，深入乡村，开
展田间技术指导，推广科学施用方法，
确保农资“用得好、增效益”，为夏粮丰
收夯实基础。

一年之计在于春。冠县通过构建
集“保供、稳价、优服、强链”于一体的
综合服务体系，不仅稳住了农民的种
植成本，更稳住了增收的信心，在广阔
的田野上绘就了一幅服务直达、生机
盎然的春耕新图景。

冠县“田保姆”护航春耕 本报讯（记者 任焕珍 通讯员 周夫豪）“学习了吊蔓关键技术，对提
升今年西瓜的产量和品质信心更足了。”2月22日，在冠县万善镇善品鲜丰农
业示范园的西瓜大棚里，瓜农宋春改一边查看瓜苗长势，一边欣喜地告诉记
者。连日来，当地农技专家深入田间地头，将科学种植技术送到瓜农手中，
为西瓜丰产增收打下坚实基础。

近年来，万善镇以技术驱动特色产业发展，依托“衔接乡村振兴推进区”
项目，建成32座高效日光温室大棚、1座高标准育苗棚和1个农产品分拣包
装车间，采用“瓜菜瓜”轮作模式，实现大棚高效循环利用。

在特色农业蓬勃发展的同时，万善镇积极向绿色能源领域拓展。目前，
全镇共有两个风力发电项目，总计安装53台6.25兆瓦风电机组。其中，中电
冠县项目首批20台风机已于2025年12月并网发电，万善镇境内15台，每年
可提供约2.55亿千瓦时绿色电能。镇政府全程参与选址论证，高效推进征
地补偿、场地清障，为项目建设创造稳定环境。

此外，占地2400亩的华博农业科技有限公司70兆瓦光伏发电项目年发
电约1亿千瓦时。全镇新能源项目全部投运后，年发电总量将超过10亿千
瓦时，为区域能源结构转型与绿色发展提供坚实支撑。

万善镇以农业升级与新能源产业协同并进为主线，在高质量发展道路
上迈出坚实步伐，为乡村振兴注入强劲动能。

万善镇

推动“产业+能源”协同发展

2 月 25 日，在茌平区冯
官屯镇马头王村田地里，农
技人员指导农民根据苗情科
学管护小麦。

连日来，茌平区持续开
展小麦春季生产“农技壮苗”
行动，组织 160 余名农技人
员，深入田间地头开展苗情
考察和农技指导，因地因时
因苗制宜，引导农户落实镇
压划锄、肥水运筹、病虫防
控、防灾抗灾等关键措施，助
力小麦苗情转化升级，为夏
粮稳产丰收夯实基础。

■ 马红坤

市民选购阿胶制品

推技术
保丰产


